Anmeldung / Tickets / Preise
e=3] www.strategiecentrum.com

Termin: Donnerstag, 10.Juni 2010

Anmeldung

Unter www. strategiecentrum.com kénnen Sie sich so-
fort online anmelden. Alternativ steht dort ein PDF-For-
mular fur Ihre Anmeldung per Fax, E-Mail oder Brief zur
Verflgung.

Teilnehmerpreis pro Person
185,00 EUR zzgl. MwSt. (220,15 EUR inkl. MwSt)

Sonderkonditionen und Rabatte

Ab 3 Teilnehmemn berticksichtigen wir fUr alle Teilnehmer
10% Preisnachlass, Mitglieder des StrategieForum e.V.
erhalten 5% Nachlass. Rabatte sind nicht kombinierbar.

Folgende Leistungen sind im Preis enhalten:

Sektempfang

Vortragsprogramm wie beschrieben
Tagungsgetrénke

Kaffeepausen

Dinner*

* Bitte beachten Sie hierzu auch die Hinweise in
unserer Buchungsbestatigung.

Dresscode: Business Attire (Day informal)

{\5 Veranstaltungsort
| I8 und Ubernachtung

Kulturhaus Lidenscheid

Mit seiner pragnanten Architektur setzt das 1981
fertiggestellte Kulturhaus einen besonderen stadte-
baulichen Akzent: In idealer Lage, mitten im Stadt-
zentrum und doch in der grinen Umgebung des
Stadtgartens nur wenige Schritte von der Einkaufs-
zone Wilhelmstral3e entfernt.

Parken:
Das Kulturhaus verfUgt Uber eine Tiefgarage.
GUnstige Tageskarten erhalten Sie vor Ort.

Anschrift:

Kulturhaus Liidenscheid
Freiherr-vom-Stein-Strale 9
58511 Ludenscheid

www. kulturhaus-luedenscheid.de

Fur die Teilnehmer steht unter dem Stichwort
,StrategieCentrum” im Hotel Kattenbusch ein
begrenztes Zimmerkontingent zum Sonderpreis
zur Verfugung.

Komfort-Einzel- oder Doppelzimmer kénnen Sie ab
63,00 EUR / Zimmer (+12,50 EUR / Person Frlh-
stlick) buchen. (Hotelpreise inkl. MwSt.)

Bitte nehmen Sie die Reservierung selbst vor:

Hotel Kattenbusch

Leifringhauserstr. 53 | 58511 Ludenscheid
Telefon: + 49 23571 - 94920

www. hotel-kattenbusch.de

EIN JAHR

Sie haben noch Fragen?
Wir haben die Antworten.

StrategieCentrum
Sudwestfalen

StrategieCentrum Siidwestfalen

Regionalleitung:
Jens Schliiter

emandu® communications
Jens Schltter

Hoher Weg 36

58511 Ludenscheid

Tel. +49 2351 - 674156
Fax +49 2351 - 674157
www.emandu.com
E-Mail: info@emandu.com

Seminare und Event-Management:
Anika Nowak

10. Juni

DIE
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www.strategiecentrum.com

Treten Sie unserer XING-Gruppe bei:

www.xing.com/net/strategiecentrum LERNEN SIE VON DEUTSCHLANDS BESTEN VERTRIEBSPROFIS

| Folgen Sie uns auf twitter:
28 www.twitter.com/strategietreff
www.twitter.com/emandu
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329y StrategieCentrum Sudwestfalen
9 und Veranstaltungstberblick

Mit dem StrategieCentrum
Siudwestfalen bietet das Stra-
tegieForum e.V. interessierten
Unternehmern seit Juni 2009
auch in der jingsten Region
Deutschlands eine regionale
' Anlaufstelle des Netzwerkes
far Erfolg und Wachstum.

Die Regionalleitung hat der Lidenscheider Kom-
munikationsexperte Jens Schliiter Ubernommen.
Zusammen mit Unternehmensberaterin und Inno-
vationsexpertin Dr. Angelika Kolb-Telieps liefert er
Selbststandigen und Unternehmern im StrategieCen-
trum Sudwestfalen einmal im Monat strategische Im-
pulse fur mehr Unternehmenswachstum.

Einen Schwerpunkt und gleichzeitig Basis fur viele in-
novative Modelle stellt dabei die von Prof. Wolfgang
Mewes entwickelte ,Engpasskonzentrierte Strategie®
dar. Die EKS® steht seit Gber 30 Jahren fUr Erfolg
durch Spezialisierung und hat unzéhligen Selbststan-
digen eine sichere Existenzgrundlage beschert.

Das Special zum einjahrigen Bestehen des
StrategieCentrums SUdwestfalen steht unter dem
Motto ,,Die Top-Trends im Vertrieb“

Drei der besten Vertriebsexperten Deutschlands
zeigen lhnen ,lhren Weg“ zu neuen Kunden,

neuen Auftrdgen und mehr Umsatz.

Hierzu laden wir Sie herzlich ein!

Die Referenten (Kurzinfo)

L

O Ausfuhrliche Informationen finden Sie auf
den Internetseiten des StrategieCentrums

Christian Farago

TEAM DIRK KREUTER

Nach dem internationalen Studium der Wirt-
schaftswissenschaften mit den Schwerpunk-
ten Management und Marketing sammelte er
Uber zehn Jahre Erfahrungen im Verkauf und
in der Mitarbeiterfihrung. Seine Trainerausbil-
dung bei Dirk Kreuter rundete er durch Ausbil-
dungen im Bereich Transaktionsanalyse und
kognitiver Psychologie ab. In den Trainings
setzt er auf eine sehr hohe Nachhaltigkeit und
Praxisorientierung.

Lars Schafer

LARS SCHAFER TRAININGS

Lars Schéfer praktiziert erfolgreich, was
er seit 2004 als Verkaufs- und Kommuni-
kationstrainer vermittelt. Uber die Spezial-
themen ,Emotionales Verkaufen® sowie
,Marmor,Stein und Eisen bricht: Wie Sie |hre
Kunden dauerhaft an sich binden...“ deckt er
die gesamte Palette des Verkaufstrainings fur
den AuBendienst, Shopmitarbeiter und Ver-
triebsingenieure ab.

Ralf. R. Strupat

STRUPAT KUNDENBEGEISTERUNG

Ralf R. Strupat hat sich mit seinem Unter-
nehmen rigoros spezialisiert und begleitet
Unternehmen und Menschen aller Colour auf
dem Weg, schnell und dauerhaft eine neue
Begeisterungs-Kultur zu etablieren. Durch
seine Intervalltrainings und kurzweiligen Vor-
trage mit Entertrainment-Charakter hat er die
Flamme der Begeisterung in viele Unterneh-
men getragen sowie die Motivation von Mit-
arbeitern und Unternehmern gesteigert, Kun-
denBegeisterung tatsachlich zu leben.

GSA
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g Vortrage
O und Veranstaltunsablauf

Moderation: Jens Schliiter und Dr. Angelika Kolb-Telieps
Ab 14:30 Uhr | Sektempfang

15:15 Uhr | Er6ffnungs-Keynote
Uberraschungsgast

15:25 - 16:35 Uhr | Christian Farago
Angebot = Auftrag / Geistige Brandstiftung

Fragen & Antworten - Diskussion
Pause (15 Minuten)

17:00 - 18:10 Uhr | Lars Schifer

»Let's stick together*
Kundenbindung durch emotionales Verkaufen

Fragen & Antworten - Diskussion
Pause (15 Minuten)

18:35 - 19:45 Uhr | Ralf R. Strupat
BeGEISTernd verkaufen!

Fragen & Antworten - Diskussion

Ab ca. 20:00 Uhr

Dinner
Networking

Teilnehmerstimmen zu unseren
Events 2009 / 2010

Hier wird Sddwesttalen mit Leben gefllt und
gewinnt Kontur, weiter so ...

(Dieter Dzewas, Blrgermeister Stadt L {denscheid)

Klasse \eranstaltung. Dem StrategieCentrum
Stidwestfalen gelingt es, die interessanten Strate-
giethemen zu besetzen und TOP Referenten nach
Lddenscheid zu holen. Einfach nur praxistauglich.

(Jan Schriever, Unternehmer)

Der Weg aus Bremen hat sich gelohnt - es wurde
Bekanntes aus der tiefen Erinnerung aurgetrischt,
Neues anschaulich vermittelt und greifbar formu-
liert.

(Mirja Locnikar, Unternehmerin)

Die Veranstaltung hat mir Impulse gegeben meine
eigene Strategie zu finden.

(J6rg Buchgeister, Unternehmer)

Ein erfrischender Abend mit vielen Denkanstéi3en.
Eine praktische Hilfe um ,Wollen + Tun" in Ein-
Klang zu bringen.

(Ulrich Huperz, Sales Manager)

Weitere Teilnehmerstimmen finden Sie auf den
Internetseiten des StrategieCentrums Sudwestfalen.

TEILNEHMER

WERTUNG 2009
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